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Javier Ferndndez de Bobadilla en el taller donde realiza las camisetas promocionales, on Lénsu
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«S1 quieres hacer obra social,
hazlo con tu dinero, ¢no?»

Javier Fdez. de Bobadilla, 27 afos
Cofundador de Herzio.com

ANA FERNANDEZ
MADRID

En 2005, Javier Fernandez se codea-
ba con gente de Tuenti y decidié po-
nerse manos a la obra para crear un
proyecto por internet con su socio,
David. El complicado mercado musi-
calledio la clave para crear unaplata-
forma para dar a conocer a nuevos
grupos. El emprendimiento ahora va
mas alld y los artistas tienen la opor-
tunidad no solo de promocionar su
miisica sino de costear el emerchan-
dising» segiin la demanda (camise-
tas o gorras), lo que garantiza ingre-
s0s con una minima inversion. Esta
€5 la clave de Herzio.com.

—¢Qué inconvenientes presenta el
mercado musical espafiol?

—Yo creo que al final estd todo muy
politizado, Hay un montén de (niciati-
vas, con una ley muy complicada. So-
bre las descargas. no se trata ni «del
todo gratis» ni de un delito. Todo el

mundo sabe cémo funciona internet
y hay que darle a los artistas los ins-
trumentos para que decidan lo que
quieren hacer. Algunos no quieren
pertenecer a una discografica, por-
que les coartan, y creen que es mejor
dar su musica gratis porque les sirve
de publicidad.

~¢Ahora no solo promocionan a los
grupos de miisica sino que les ayu-
dan con su «merchandising»?
—Laidea es quelos grupos se den a co-
nocera través de redes sociales yami-
£0s, En esta plataforma tenemos dos

‘aplicaciones: ellos pueden vender

sus entradas a los fans v les propor-
clonamos emerchandising on de-
mand». Cada grupo elige sus disefios,
eltipo de prendas que quieren comer-

clalizar, determinamos el coste, nos

dicen lo que quieren ganar y genera-
mos un catdlogo virtual. Ademas de
fabricarlo, lo empaquetamos y lo en-
viamos. Intentamos decirle al artista
que hay una oportunidad de ganar di-

La empresa Herzio.com nacié
de la mano de Javier Fernan-
dez de Bobadilla y David Zafra
(24 afos) como un trampolin
para dar a conocer a los gru-
pos musicales que empezaban
su carrera artistica. Hoy es
una compaiia que intenta que
estos grupos ganen dinero con
sus promociones y se relacio-
nen con sus fans. La pagina
www.herzio.com también
cuenta con enlace a Facebook
¥ una emisora de radio.

tdentro de diez anos?
«Espero que con una
gran comunidad y
habiendo solucionado
los problemas de la
gente que empieza»

El que no arriesga...

«Ahora la ambicion es

trabajar para el Estado. La

gente no arriesga porque
tiene miedo al fracaso»

nero. Ellos ganan con nesotros y r.o-
sotros ganamos con ellos.

—zQué tipo de miisica tiene mas ti-
rdn en internet?

~Juiza el Pop-rock, perono s6lo 2n
internet. Es el estilo por el que se ce-
cantan més grupos, pero hay de to-
dos los géneros con un nivel impre-
sionante. Por ejemplo, jazz y musi-
ca electrénica.Todos los avanoes
tecnolégicos hacen que cada vez
sea mds fécil producir y autoprodu-
cizse. No hace falta una gran inver-
sion para grabar un disco; es muy
sencillo y cada dia salen clentos de
ZIUpPOS NUEVOS.

—zSe puede vivir de internet o es
una utopia?

—5e puede vivir muy bien de inter-
net, Hay empresas que tienen mucio
éxito, En Espafia hay companias ge-
niales. El problema es que empezar
Suponé un riesgo mayor porque bos
beneficios no son inmediatos, pero
una vez que te posicionas puedes es-
calar muy bien. Tuenti es un ejemplo
muy claro.

—Usted que es joven y tiene amigos
que estdn empezando, (cree que se
esta exportando la idea del joven
emprendedor norteamericano?

~ —Hay un poco de eso pero mucho me-

nos de los que deberia ser. Ahora la
ambicion es trabajar para el Estado,
Trabajar pocas horas, lacomodidad y
el tiempo libre es la prioridad en Es-
pefia. La gente no arriesga porgue,
acemas, hay mucho miedoal fracaso,
En Estados Unidos si empiezas y 10
sale bien, vuelves a empezar, De he-
cko, muchos que inician un proyecto
buscan a personas que ya hayan fra-
casado porque asi aprovechan su ex-
periencia.

~Lleva tres afios trabajando en su
proyecto, jconsidera que ha supera-
do la prueba?

~Djald. Cuando empezamos a subir
la primera cuesta tuvimos que hacer
un alto para aclarar las ideas. Ahcra
volvemos a empezar con mas fuerza.
Tenemos un montén de usuarios de
la primera plataforma por lo que el
despegue serd mis rapido, pero real-
mente no tenemos una empresa que
ofrezca todavia mucha rentabilidad.
~3No le tienta la idea de fichar por
uma gran empresa?

~Puede ser una solucién muy buena.
Si alguien quiere comprar nuesiro
producto o contratarme sera porgue
elproducto es bueno y lo podra llevar
a cabo con més medios. Seguird la fi-
losofia que tenemos en Herzio.com.
Al final esto es un negocio y tienes &l
deber profesional y moral de deval-
ver el dinero que te han dado para len-
zar el proyecto. Si quieres hacer okra
social, hazlo con tu dinero, ;jno?
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